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ก้าวสู่การเป็นนักขายมืออาชีพ   

“เทคนิคการขายหลายมิติ-สร้างความแตกต่างบนงานขาย” 

 
บนโลกของการแข่งขันในยุคปัจจุบัน ต่างยอมรับกันว่า ภาวการณ์เปลี่ยนแปลงอย่างรวดเร็วในโลก

ของธุรกิจ ท าให้เกิดกระแสของการต่อสู้ทางธุรกิจอย่างหลีกเลี่ยงไม่ได้ และทวีความรุนแรงเพ่ิมมากขึ้นอย่าง
รวดเร็ว ทั้งการแข่งขันภายในและภายนอกประเทศ เป็นผลท าให้การต่อสู้ทางธุรกิจ จ าเป็นต้องมีรูปแบบมาก
ยิ่งขึ้น ใครสามารถเข้าถึงความต้องการของลูกค้าได้มากที่สุด ก็เป็นผู้ที่มีโอกาสในชัยชนะมากเท่านั้น ดังนั้นใน
องค์กรต่าง ๆ ต้องเร่งที่จะปรับทีมงานจาการเรียนรู้โดยผ่านกระบวนการที่จะฝึกทีมงานขาย เพ่ือเพ่ิมศักยภาพ
ให้สามารถที่จะท างานขายเชิงรุกได้อย่างมีประสิทธิภาพ เพราะทีมงานขายนั้นเปรียบเสมือนฟันเฟืองที่ส าคัญ
ในการขับเคลื่อนการท างานขององค์กร ดังนั้น หลักสูตร “เผยเคล็ดลับการขายหลายมิติ สร้างความแตกต่าง

บนงานขาย ”เป็นหลักสูตรที่ถูกออกแบบมาเพ่ือเปคดเผยถึงวิธีการหรือเทคนิคของการขายที่นักขายต้องรู้ เป็น
วิธีการที่มุ่งเน้นถึงแตกต่าง เหนือคู่แข่ง ช่วยท าให้การเรียนรู้นั้นสั้น กระชับ และน าไปปฏิบัติได้ในสถานการณ์
ต่างๆ เป็นแนวทางของการความส าเร็จในงานขาย การพัฒนาแนวความคิดทางการขาย ได้อย่างมีรูปแบบ 
แบบแผน และความเข้าใจในหลักการการขายอย่างแท้จริง เหมาะกับพนักงานขาย และผู้ที่มีความสนใจในงาน
ขาย หรือผู้ที่มีความจ าเป็นในการสร้างธุรกิจขององค์กรที่ต้องการเพ่ิมยอกขายและต้องการฝึกฝนการขายแบบ
ที่ทันสมัย เพ่ือให้สอดคล้องต่อสภาพการแข่งขันในปัจจุบัน และอนาคต 

 
วตัถปุระสงค ์

 เพ่ือเป็นการเพ่ิมศักยภาพเฉพาะตัวของทีมงานขาย 
 ท าการขายอย่างมีระบบ และแบบแผนมากยิ่งขึ้น 
 สร้างทักษะและคุณลักษณะเฉพาะตัวในงานขาย ซึ่งท าให้พัฒนาเป็นองค์ความรู้แห่งตนเอง 
 ทราบถึงเทคนิคแนวคิดต่างๆ ในการท างานขาย ซึ่งถือว่าเป็นความลับที่ส าคัญในอาชีพ 
 เพ่ือเป็นการพัฒนา เสริมสร้างก าลังใจ สร้างความเชื่อมั่น โดยใช้กลไกที่สร้างได้จากตนเอง 

 
วิทยากร : ดร.สุรชัย โฆษิตบวรชัย 

 
ผูเ้ขา้สัมมนา 

ทีมงานขาย ผู้ที่เก่ียวข้องกับการขาย ผู้ประกอบการ ผู้บริหารระดับสูง พนักงานฝ่ายขายทุกระดับ  
พนักงานฝ่ายการบริหารทั่วไป เพื่อเป็นการเข้าใจแนวความคิดใหม่ในการขาย ผู้คิดที่จะเป็นผู้ประกอบการ 
ผู้สนใจทั่วไป 
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หัวขอ้การสัมมนา 
 

วันที่ 1 เผยเคล็ดลับการขายหลายมิติ 
 ฝ่าวิกฤตเศรษฐกิจ ด้วยการปฏิวัติการขาย ปฏิวัติตนเอง naeu  eulB 
 เจาะลึกการขายหลายมิติ เพ่ือบุกหาโอกาสใหม่ ๆ 
 ท าอย่างไร ถึงจะหนีค าว่า การขายแบบ “Duld Loek” 
 เทคนิคการเป็นสุดยอดนักขาย ด้วย “KUSAH ”Modua 
 วิเคราะห์วังวน nud  eulB เพ่ือหนีหลุมพรางการขาย  
 วิเคราะห์ กรณีศึกษา 

 
วันที่ 2 การวางแนวการขาย บนความแตกต่าง 

 เทคนิคการสร้างระบบความคิดแบบ nlaeu oBBo luloB ส าหรับนักขาย  
 ค้นหาและการสร้างโครงสร้างการขายในแบบฉบับ naeu  eulB 
 แนวทางท่ีจะบรรลุการขายในแบบฉบับ naeu  eulB (4AF  &6P) 
 ค้นหาความแตกต่าง จากเครื่องมือ Sucluutle SlB la ในงานขาย  
 วิเคราะห์ กรณีศึกษา 

 
วันที่ 3 เผยเคล็ดลับเทคนิคนักขายชั้นเซียน 

 วิเคราะห์โครงสร้างการขายในรูปแบบต่าง ๆ 
 เคล็ดลับการสร้างกระบวนการขายอย่างเซียนนักขาย 
 โครงสร้างการขาย S-o-A-S-F Modua 
 เจาะใจผู้ซื้อ ในหลากหลายรูปแบบ แบบไร้ข้อโต้แย้ง 
 วางตัว วางใจ ชัยชนะแบบไม่ต้องปคดการขาย บุคลิกภาพเพ่ือการเพ่ิมยอดขาย 
 กรณีศึกษา และ pockaroW 
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หมายเหตุ 
- ค่าสัมมนาจะรวมเฉพาะค่าวิทยากร และเอกสารประกอบการบรรยาย 
- ค่าสัมมนาไม่รวม ค่าสถานที่ ค่าอาหารและเครื่องดื่มระหว่างพักส าหรับวิทยากรและเจ้าหน้าที่บริษัทฯ 
- ในกรณีต่างจังหวัด ทางสถาบันฝึกอบรม เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์ เซอร์วิส  ขอให้บริษัทรับผิดชอบเกี่ยวกับ 

ค่าท่ีพัก ค่าเดินทางของวิทยากร และเจ้าหน้าที่ของบริษัทฯ ตลอดการสัมมนาทั้งโปรแกรม 
- หลักสูตรสามารถเปลี่ยนแปลงได้ตามความเหมาะสม หรือความต้องการของลูกค้า 
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บริษัท อาภาฉาย จ ากัด 
สถาบันฝึกอบรม เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์ เซอร์วิส 

Tel .0-2736-0408-9 
Mobile : 089 898 0400 , 065 649 9789 

Fax. 0-736-0050, 0-2736-1035 
E-mail: admin@trainingservice.co.th 
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