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นักขายป้ายแดง  

Professional Selling Skills: Back to the basic 

 

หลกัการและเหตุผล 
บนโลกของการแข่งขันทางธุรกิจนั้น หลายคนปฏิเสธไม่ได้ว่า “การขาย” กลายเป็นปัจจัยในระดับต้น 

ที่จะทุกองค์กรนั้นจะน ามาเป็นเครื่องมือในการขับเคลื่อนธุรกิจ ท าให้ตนเองนั้นสามารถที่จะมีชัยชนะเหนือ
คู่แข่งได้ ซึ่งแนววิธีการเช่นนี้ต้องให้มีการสอดคล้องกับสภาวการณ์ของการเปลี่ยนแปลง ที่รวดเร็วดังในสังคม
ยุคปัจจุบัน ซึ่งเป็นที่มาของการแข่งขันทางธุรกิจที่รุนแรง อย่างหลีกเลี่ยงไม่ได้ เป็นผลท าให้ทุกธุรกิจ 
จ าเป็นต้องมีรูปแบบมากยิ่งขึ้นในการแข่งขัน ใครสามารถเข้าถึงลูกค้าให้มากที่สุด เข้าใจกระบวนการของการ
ขายได้มากที่สุด ก็เป็นผู้ที่มีโอกาสในชัยชนะมากเท่านั้น จึงเป็นความส าคัญยิ่งที่ ทุกองค์กรจะต้องพัฒนา
รูปแบบการขับเคลื่อนทางธุรกิจให้มีความทันสมัยเข้าถึง ลูกค้า ซึ่งหลายคนก็ทราบกันดีว่า การขายเป็นอีกวิธี
หนึ่งที่สามารถสร้างแรงกระตุ้นความต้องการของลูกค้าที่ดี ที่สุดวิธีหนึ่ง ท าให้ทราบถึงผลลัพธ์ได้อย่างรวดเร็ว 
และตอบสนองต่อลูกค้าได้ทันท่วงที สามารถเข้าถึงแก่นแท้ของความต้องการของลูกค้า ซึ่งสามารถพัฒนาไปถึง
การด าเนินธุรกิจระยะยาวได้ ผู้แทนขายจึงเปรียบเสมือนเป็นกลจักรที่ส าคัญในการขับ เคลื่อนภารกิจนี้  

ดังนั้นการพัฒนาแนวความคิดทางการขายอย่างมีรูปแบบ แบบแผน และความเข้าใจในหลักการการ
ขายอย่างแท้จริง จึงเป็นความจ าเป็นอย่างยิ่งที่จะถูกน าขึ้นมาใช้เพ่ือตอบสนองต่อสภาพการแข่ง ขันในปัจจุบัน 
หลักสูตร “นักขายป้ายแดง” จะท าให้ทุกคนที่สนใจงานขาย ท างานขาย หรือผู้ที่ผ่านสนามการขายมา ได้ปรับ
กระบวนการของการขายให้ตรงกับแนวคิดในยุคที่ทันสมัย ท าให้การฝึกฝนการขายอย่างมีรูปแบบเพ่ิมมากขึ้น 
เพ่ือให้สอดคล้องต่อสภาพการแข่งขันในปัจจุบัน และอนาคต 
 

ประโยชน์ที่ผูเ้ขา้อบรมจะไดร้ับ 
 เพ่ือเป็นการเพ่ิมศักยภาพเฉพาะตัวของพนักงานขายทั้งมีประสบการณ์ และ ไม่มีประสบการณ์ 
 ท าให้เข้าใจกลไกของการขายอย่างมีระบบ และแบบแผนมากยิ่งข้ึน 
 สร้างทักษะและคุณลักษณะเฉพาะตัวในงานขาย ซึ่งท าให้พัฒนาเป็นองค์ความรู้แห่งตนเอง 
 เป็นเป็นการทบทวนความรู้ ที่ตนมี โดยสามารถน าไปปรับเปลี่ยน ให้มีความเหมาะสม กับสถานการณ์ 
ได้ในที่สุด 
 เพ่ือเป็นการพัฒนา เสริมสร้างก าลังใจ สร้างความเชื่อมั่น โดยใช้กลไกที่สร้างได้จากตนเอง 

 

วิทยากร : ดร.สุรชัย โฆษิตบวรชัย 
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คณุสมบตัผูิเ้ขา้อบรม 
      ผู้ประกอบการ ผู้บริหารระดับสูง พนักงานฝ่ายขายทุกระดับ พนักงานฝ่ายการบริหารทั่วไป เพ่ือเป็น
การเข้าใจแนวความคิดใหม่ในการขาย ผู้แทนขายทั้งที่มีประสบการณ์หรือไม่มีประสบการณ์ ผู้คิดที่จะเป็น
ผู้ประกอบการ ผู้สนใจทั่วไป 
 

ระยะเวลาการจัดสัมมนา 
      เพ่ือให้ครอบคลุม ถึงเนื้อหา สาระของเนื้อหาทางวิชาการ และ การปฏิบัติการ (Workshop) 
ระยะเวลาในการอบรมมีระยะเวลา 2 วันเต็ม 
 

หัวขอ้การอบรม 
 แนวคิดเก่ียวกับการขายและแนวทางการบริหารธุรกิจในยุค WTO 
 โอกาสต่าง ๆ ในความก้าวหน้าเมื่อท่านท างานขาย 
 ประเภทของนักขายต่าง ๆ ตามแนวคิดของ Robert N.Mc.Murry 
 สูตร ความส าเร็จในงานขาย อย่างมีประสิทธิภาพ 
 7 ขั้นตอนของการเป็นนักขาย มืออาชีพ 
 การพัฒนาฐานข้อมูลลูกค้า การค้นหาโอกาสในการขาย และน าไปบริหารจัดการ 
 ยุทธ์วิธีการ ติดต่ออย่างไร? ไม่ให้ลูกค้าปฏิเสธ 
 การโต้แย้งแบบใด แบบมืออาชีพในงานขาย 
 เทคนิคการน าเสนอเพ่ืองานขายอย่างมืออาชีพ 
 การสร้างยอดขายแบบใหม่ โดยไม่ต้องปิดการขาย 
 ปัญหาและอุปสรรคของการปิดการขาย เพ่ือการพัฒนาและปรับปรุง 
 การบริหารการสนับสนุนการขายเพ่ือรักษาฐานลูกค้า 
 แผนปฏิบัติการรายกลุ่ม และ บุคคล 
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หมายเหตุ 

- ค่าสัมมนาจะรวมเฉพาะค่าวิทยากร และเอกสารประกอบการบรรยาย 
- ค่าสัมมนาไม่รวม ค่าสถานที่ ค่าอาหารและเครื่องดื่มระหว่างพักส าหรับวิทยากรและเจ้าหน้าที่บริษัทฯ 
- ในกรณีต่างจังหวัด ทางสถาบันฝึกอบรม เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์ เซอร์วิส  ขอให้บริษัทรับผิดชอบเกี่ยวกับ 

ค่าท่ีพัก ค่าเดินทางของวิทยากร และเจ้าหน้าที่ของบริษัทฯ ตลอดการสัมมนาทั้งโปรแกรม 
- หลักสูตรสามารถเปลี่ยนแปลงได้ตามความเหมาะสม หรือความต้องการของลูกค้า 
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บริษัท อาภาฉาย จ ากัด 
สถาบันฝึกอบรม เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์ เซอร์วิส 

Tel .0-2736-0408-9 
Mobile : 089 898 0400 , 065 649 9789 

Fax. 0-736-0050, 0-2736-1035 
E-mail: admin@trainingservice.co.th 
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