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สูตรลับการสร้างบุคลิกภาพในการน าเสนออย่างน่าประทับใจ 

 

หลกัการและเหตุผล 
 ในปัจจุบันนี้การแข่งขันทวีความยุ่งยากมากข้ึน เพราะการเข้าถึงของกลุ่มลูกค้าในปัจจุบันจะต้องมีการ
สร้างการยอมรับหรือความประทับใจ ณ แรกพบ ก่อนการขายด้วยบุคลิกภาพที่ชวนให้ประทับใจ หากผู้
น าเสนอมีความน่าประทับใจในครั้งแรกที่พบเห็นแล้วนั้นก็หมายความว่าโอกาสแห่งความส าเร็จได้เปิดประตู
ต้อนรับแล้ว ดั่งค ากล่าวว่า หากจะขายอะไรสักอย่างต้องขายตนเองให้ได้ 
 ดังนั้นหลักสูตรนี้จึงถูกคิดค้นข้ึนเพ่ือตอบโจทย์ในเรื่องของการสร้างความประทับใจครั้งแรก โดยยึดถือ
แนวทางการสร้างบุคลิกภาพภาษากาย ภาษาพูด ทัศนคติ ในการน าเสนออย่างถูกวิธีและถึงแก่น ดังนั้น
หลักสูตรนี้จะท าให้องค์กรสามารถที่จะสร้างทักษะให้กับบุคลากรมีคุณภาพและตอบโจทย์ในการสร้างความ
ได้เปรียบในการแข่งขันตลอดไป 
 

วตัถปุระสงค ์
 เพ่ือให้ผู้รับการอบรมเกิดความรู้ความเข้าใจในหลักการสร้างบุคลิกภาพในการน าเสนอ 

 เพ่ือให้ผู้รับการอบรมเกิดความม่ันใจในบุคลิกภาพและการน าเสนอต่อลูกค้า 

 เพ่ือให้ผู้รับการอบรมเข้าใจถึงจุดสัมผัสที่สร้างความประทับใจนับตั้งแต่แรกพบ 

 เพ่ือเป็นการฝึกทักษะและเทคนิคการเลือกใช้เครื่องมือในการน าเสนอให้เกิดความช านาญ 

 และน าไปประยุกต์ใช้ได้ในชีวิตจริง 

 

 

 

สร้างความเหนอืชัน้อยา่งประทบัใจดว้ยบุคลกิภาพของคณุ 
 ความส าคัญของบุคลิกภาพ หัวใจความส าเร็จที่ไม่มีใครคาดคิด 

 ความส าคัญของการสร้างความประทับใจแรกพบ 

 สูตรลับสร้างเสน่ห์ครั้งแรกที่ได้เห็น 

กิจกรรม บริหารเสน่ห์ด้วยสูตรลับ 

เข้าใจถึงการยอมรับในครั้งแรก 

    - ยอมรับหรือประทับใจได้อย่างไร 

    - การแต่งกายและสี ความหมายที่ซ่อนเร้น 

สตูรลบัการสรา้งบคุลิกภาพในการน าเสนออยา่งนา่ประทบัใจ 
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    - เรียนรู้ความประทับใจด้วยการสร้างความรู้สึกที่สัมผัสได้ 

ส่วนประกอบของบุคลิกภาพที่ดีก่อนการน าเสนอ 

    - ภาษากาย 

    - ภาษา พูด 

    - ทัศนคติ 

เงื่อนไขของการสร้างความประทับใจ 

    - หมวก 5 ใบ ในการสร้างความรู้สึก 

    - การสร้างการยอมรับในระหว่างการพรีเซนต์ 

    (กิจกรรม หมวก 5 ใบ การยอมรับในแบบที่คุณสร้างได้) 

ความลี้ลับของการน าเสนอที่น่าหลงใหล 

    - แนวคิดการสร้างวิธีในการน าเสนอด้วยตัวคุณเอง 

    - ท่าทางการน าเสนอและความหมาย 

    - วิธีการกระตุ้นอารมณ์ด้วยจังหวะเสียงในการน าเสนอ 

    - การแทรกแซงให้ลูกค้าจดจ าตัวเราด้วยสัญลักษณ์และเอกลักษณ์ 

    - การสร้างความรู้สึกร่วมในการน าเสนออย่างมืออาชีพ 

(กิจกรรม การสร้างความประทับใจอย่างไร้ที่ติ)     

 

รูปแบบการอบรม      บรรยาย 30 %         ปฏิบัติ 70 % 

หลกัสตูรใช้เวลาเรยีน   2 วัน    ต่อ   1 รุ่น  

จ านวนผูเ้ขา้อบรม    30  

วิทยากร     อ.ประเสริฐ สุขไพบูลย์กุล 
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หมายเหตุ 

- ค่าสัมมนาจะรวมเฉพาะค่าวิทยากร และเอกสารประกอบการบรรยาย 
- ค่าสัมมนาไม่รวม ค่าสถานที่ ค่าอาหารและเครื่องดื่มระหว่างพักส าหรับวิทยากรและเจ้าหน้าที่บริษัทฯ 
- ในกรณีต่างจังหวัด ทางบริษัท เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์ เซอร์วิส จ ากัด ขอให้บริษัทรับผิดชอบเกี่ยวกับ 

ค่าท่ีพัก ค่าเดินทางของวิทยากร และเจ้าหน้าที่ของบริษัทฯ ตลอดการสัมมนาทั้งโปรแกรม 
- หลักสูตรสามารถเปลี่ยนแปลงได้ตามความเหมาะสม หรือความต้องการของลูกค้า 
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บริษัท อาภาฉาย จ ากัด 
สถาบันฝึกอบรม เทรนนิ่ง เซ็นเตอร์ เซอร์วิส 

Tel .0-2736-0408-9 
Mobile : 089 898 0400 , 065 649 9789 

Fax. 0-736-0050, 0-2736-1035 
E-mail: admin@trainingservice.co.th 

http://www.trainingservice.co.th/
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