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 การตดัสนิใจซือ้สนิคา้อตุสาหกรรมไมใ่ชเ่รือ่งงา่ย นกัขายสนิคา้อตุสาหกรรมตอ้งมกีารวางแผนงานและกลยทุธท์ีด่ ี

ทัง้ยัง้ตอ้งใชท้กัษะความรูค้วามสามารถในการเจรจาเสนอการขาย และปิดการขายกบับคุคลหลายประเภทเพราะสนิคา้

อตุสาหกรรมมคีวามแตกต่างจากการสนิคา้ประเภทอืน่ๆ ผูซ้ือ้สนิคา้อตุสาหกรรมตอ้งทาํการตดัสนิใจซือ้บนพืน้ฐานของ

ความคุม้คา่ในการลงทนุเป็นสาํคญั ซึง่การตดัสนิใจซือ้สนิคา้อตุสาหกรรมรายการหนึ่งๆ นัน้ จะตอ้งสามารถตอบโจทยค์วาม

ตอ้งการไดอ้ยา่งครบคนั  ไมว่่าจะเป็นเรือ่งของความสอดคลอ้งกบักระบวนการผลติ คณุภาพของผลติผลทีไ่ด ้ ความสามารถ

ในการลดระยะเวลาหรอืขัน้ตอนการผลติ  ความกา้วหน้าทางเทคโนโลยสีมยัใหมแ่ละอกีหลายๆ ปจัจยั ขึน้อยูก่บัประเภท

ของกระบวนการผลติและโรงงานอตุสาหกรรมนัน้ๆ ประกอบกบัการตดัสนิใจซือ้ตอ้งไดร้บัความเหน็ชอบจากผูม้อีาํนาจใน

การจดัซือ้จดัจา้งจากหลายคน ซึง่อาจมกีารกาํหนดคณุลกัษณะสนิคา้และงบประมาณการจดัซือ้เบือ้งตน้ไวก้อ่นแลว้ 

กระบวนการซือ้ขายสนิคา้อตุสาหกรรมจงึตอ้งใชร้ะยะเวลาพอสมควร 

 สถานการณ์ในตลาดการซือ้ขายสนิคา้อตุสาหกรรมปจัจุบนัมกีารแขง่ขนักนัหลายรปูแบบ นกัขายสนิคา้

อตุสาหกรรมและทมีงานจาํเป็นตอ้งเรยีนรูก้ลยทุธ ์ เทคนิคต่างๆ ในการขายสนิคา้อตุสาหกรรม เพือ่เพิม่ประสทิธผิล ในการ

ขายสนิคา้อตุสาหกรรมใหม้ศีกัยภาพมากขึน้ การเรยีนรูจ้ากผูท้ีม่ปีระสบการณ์ความสาํเรจ็ และไดส้ะสมประสบการณ์มาเป็น

เวลานาน ยอ่มทาํใหน้กัขายสนิคา้อตุสาหกรรมมมีมุมองทัง้ในเชงิกวา้งและเชงิลกึมากขึน้  เป็นการเสรมิสรา้งขดี

ความสามารถของนกัขายสนิคา้อตุสาหกรรมและทมีงานใหม้คีวามแขง็แกรง่ กา้วสูก่ารเป็นนกัขายสนิคา้อตุสาหกรรมมอื

อาชพีไดอ้ยา่งเตม็ภาคภมู ิ 

 การอบรมหลกัสตูร เทคนิคการขายสนิคา้อตุสาหกรรม จะเป็นบนัไดใ้หค้ณุกา้วสูก่ารเป็นนกัขายสนิคา้อตุสาหกรรม

มอือาชพีไดด้ว้ยวทิยากรผูเ้ชีย่วชาญ และมปีระสบการณ์ในความสาํเรจ็ในการขายสนิคา้อตุสาหกรรมมายาวนานกว่า 20 ปี 

ซึง่พรอ้มทีจ่ะเพิม่พนูความรูแ้ละทกัษะการขายสนิคา้อตุสาหกรรมทีจ่าํเป็นเพือ่นกัขายสนิคา้อตุสาหกรรมมอือาชพี

โดยเฉพาะ 

 

ประโยชน์ท่ีจะได้รบั 

 เสรมิสรา้งทกัษะการรกุเขา้หากลุ่มเป้าหมายไดอ้ยา่งชาญฉลาด 

 เพิม่โอกาสปิดการขายและรกัษายอดขายไว ้

 สามารถเชือ่โยงความตอ้งการของลกูคา้ใหเ้ขา้กบัคณุลกัษณะของสนิคา้และการบรกิารไดอ้ยา่งเหมาะสม 

 สามารถสรา้งจุดทีเ่ป็นเอกลกัษณ์เฉพาะตวัของสนิคา้ทีล่กูคา้ตอ้งตดัสนิใจเลอืกซือ้ไดอ้ยา่งครอบคลุม 

 สามารถเป็นนกัขายสนิคา้อตุสาหกรรมแบบทีป่รกึษาได ้

 สามารถกา้วสูก่ารเป็นนกัขายสนิคา้อตุสาหกรรมมอือาชพี 
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ผู้ท่ีควรเข้าอบรม 

เหมาะสาํหรบัผูท้ีต่อ้งเสนอสนิคา้ผา่น ฝา่ยจดัซือ้ของบรษิทัต่าง ๆ หรอืสนิคา้ทีข่ายใหอ้งคก์รต่าง ๆ ทีไ่ม่ไดข้ายให้

ผูบ้รโิภคโดยตรง สนิคา้อตุสาหกรรม 

 

หวัข้อการอบรม 

 การเตรยีมความพรอ้มของนกัขายสนิคา้สนิคา้อตุสาหกรรมและเทคนิคการเสนอขาย 

 ความแตกต่างระหว่างการขายสนิคา้อตุสาหกรรมกบัสนิคา้ประเภทอืน่  

 ความเป็น “มอือาชพี” ของนกัขายสนิคา้อตุสาหกรรม  

 การเตรยีมและความพรอ้มของนกัขายสนิคา้อตุสาหกรรม  

 การวางแผนในการขายสนิคา้อตุสาหกรรม  

 การเสนอขาย “จุดขาย” และ “ผลประโยชน์ทีล่กูคา้ตอ้งการ”  

 การตอบขอ้โตแ้ยง้ การเปิดการขาย และการทาํงานเป็นทมี 

 ทาํไมคนเราจงึตัง้ขอ้โตแ้ยง้และลกูคา้สนิคา้อตุสาหกรรมจะมขีอ้โตแ้ยง้เรือ่งอะไรบา้ง  

 การวเิคราะหแ์ละคน้หาเบือ้งหลงัของขอ้โตแ้ยง้  

 การหาขอ้ชดเชยของสนิคา้และบรกิารเพือ่ตอบขอ้โตแ้ยง้  

 จงัหวะและเทคนิคในการตอบขอ้โตแ้ยง้  

 จะปิดการขายไดเ้มือ่ไหรแ่ละอยา่งไร  

การพฒันาวธิกีารขายแบบเป็นทมี 

 

สอบถามรายละเอียดเพ่ิมเติมท่ี 

 สถาบนัฝึกอบรม เทรนน่ิง เซน็เตอร ์เซอรวิ์ส (TCS) )บริษทั อาภาฉาย จาํกดั(  
Tel No. 0-2736-0408             Fax No.02-736-0050           e-mail: admin@trainingservice.co.th 

id-line: pisit131918 
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